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Communiqué
Lancement de la première Levée HEC Entrepreneurs

1. Qu’est-ce que c’est ?

La Levée HEC Entrepreneurs a pour objectif de permettre à des étudiants d’HEC de rencontrer des investisseurs dans l’optique de financer  leurs projets de création d’entreprise.

La première édition de la Levée HEC Entrepreneurs se tiendra le 25 juin 2009, en même temps que le Jury Final de la formation HEC Entrepreneurs, dans un lieu symbolique : le siège du MEDEF. Devant un parterre d’investisseurs invités pour l’occasion, chaque équipe sélectionnée présentera son projet.

Le pari qu’ont fait les organisateurs de cet événement, eux-mêmes élèves d’HEC Entrepreneurs, est de permettre à des étudiants fraîchement sortis d’école de pouvoir immédiatement créer leur entreprise en leur apportant l’accompagnement et le financement nécessaires.

2. Les projets

Dans le cadre de la formation HEC Entrepreneurs, les étudiants ont la possibilité, au cours des 6 dernières semaines de scolarité, de travailler à temps plein sur leur projet personnel de création d’entreprise.  En 2009, sur 37 projets, 16 en sont à un stade suffisamment avancé pour être présentés à des investisseurs. 
Divers secteurs sont représentés : événementiel, voyage, coffrets cadeaux, restauration, cosmétiques, santé, énergies renouvelables, technologies « propres », éducation, réseaux sociaux, fidélisation... 
Chaque équipe est accompagnée par un coach qui l’aide à finaliser son business plan et à mener à bien les démarches nécessaires à la création de l’entreprise. Une dernière sélection aura lieu 15 jours avant la Levée pour s’assurer que les projets présentés sont prêts à recevoir des financements (sociétés crées ou en cours de création). 

3. HEC Entrepreneurs

HEC Entrepreneurs est une formation unique et très reconnue en matière d’entreprenariat. Elle regroupe 90 étudiants provenant de trois types de filières : un tiers est issu de la Grande Ecole HEC, et effectuent ainsi leur spécialisation de dernière année à HEC ; un tiers vient d’écoles d’ingénieurs ; le dernier tiers est composé de profils variés tels que Science-Po, Pharmacie, la Sorbonne, etc.

La particularité et le succès de cette formation viennent de sa proximité avec l’entreprise : les étudiants sont en permanence impliqués dans des projets réels. La formation est principalement composée de : trois missions terrain (création, redressement et  reprise d’entreprise), un stage de 3 mois aux côtés d’un dirigeant, un séminaire de vente de 10 jours chez Darty, et enfin le séminaire de « Développement personnel », au cours duquel les étudiants ont l’opportunité de travailler sur leur projet de création d’entreprise.

Comment s’inscrire ?

Pour participer à cet événement, investir, coacher une équipe, ou pour plus d’informations, contactez :
Julien Bardet : 06.70.26.31.96

Célia Bugniot : 06.27.60.33.79 

Stéphanie Luisada : 06.34.53.26.53 

Stan Schwab : 06.87.62.12.49

E-mail : leveehec@gmail.com
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Nos partenaires : 


Annexe : liste des projets candidats pour la Levée du 25 juin 2009
ANEMOPTIC

Avec Anemoptic, faites un saut technologique dans la mesure du vent : l'utilisation d'éléments optiques permet de donner un profil du vent en trois dimensions, ce qui permettra de compléter, voire remplacer les anémomètres traditionnels, notamment mécaniques, pour une mesure de précision. A titre d'exemple, les prospecteurs éoliens attendent cette technologie pour mieux sélectionner leurs implantations et mieux choisir le type d'éoliennes à installer.

Porteurs du projet : Damien Cuenot (HEC), Christophe Lepaysan (SupOptique), Otmane Zamama (SupOptique)

ASIANBOX

Depuis son introduction sur le marché européen en 2003 par Smartbox, le coffret-cadeau a connu un succès fulgurant. La vocation d’AsianBox est de lancer le concept des coffrets-cadeaux en Asie en adaptant l’offre, aux goûts et particularités culturelles de la zone asiatique.

Porteur du projet : Sophie Khau (HEC)

CRECHES

Vous voulez que vos salariés travaillent plus sereinement? Confiez-nous la création de votre crèche d'entreprise qui gardera leurs enfants de 0 à 3 ans tout en leur apprenant à parler anglais. Vous ne vous occupez de rien, nous vous livrons cette crèche clé en main. Le prix? Pas d'inquiétudes non plus, cela ne vous coûtera presque rien grâce aux subventions de l'Etat.

Porteur du projet : Jennifer Sebag (ESTP, HEC)

DEENOX
EFFILUX

EFFILUX est une jeune entreprise innovante qui propose des solutions d’éclairages performants et écologiques à base de LEDs. Notre valeur ajoutée est la maîtrise de la conception de dispositifs optiques pour LEDs de façon à produire des éclairages adaptés aux besoins de nos clients et faible consommateurs d’énergie.

Porteurs du projet : Nicolas Icard (ESTP, HEC), Arnaud Mestivier (SupOptique), Jean-Philippe Blanchot (Supoptique), Nicolas Mathieu (SupOptique)

LA FRITE

Retrouver et partager la saveur des frites fraîches de nos grands-mères.                                                              Vendues dans des corners ou dans des petits restaurants, elles seront servies avec une grande variété de sauces en assaisonnement (snacking) ou en accompagnement (plat complet).                                                                                                                                                                Projet initié le 20 Mai 2009 ; première ouverture de point de vente prévue début 2010 à Paris.

Porteurs du projet : Maëva Botbol-Lalloum (Master Histoire des Arts de l’Afrique Sorbonne, HEC), Céline Dambricourt (HEC), Clothilde Garnier (HEC)
LOVE YOUR AGE

Love your age, la première marque de cosmétiques dédiée aux femmes de plus de 65 ans, a pour ambition de devenir la marque de référence des seniors. Love your age propose une gamme de cosmétiques lisible, efficace et abordable. En s'appuyant sur la vente à domicile et sur internet, Love your age, mise sur la proximité client et le conseil pour convaincre et fidéliser ses clients.

Porteurs du projet : Isabelle Rabier (HEC), Gregory Crossley (Docteur en pharmacie)

MOBISIGNES

Mobisignes est le premier site d’e-learning permettant l’apprentissage de la Langue des Signes Française grâce à une pédagogie élaborée par l’Académie de la LSF et un contenu culturel ludique créé par les personnalités du monde des sourds.

Avec un marché total en France de plus de 1,2 millions de personnes fréquentant quotidiennement les sourds signants, Mobisignes se positionne comme l’unique solution d’apprentissage interactive, économique et flexible.

Porteurs du projet : Jérémie Abou (Bachelor Management Melbourne University, Stern Business School, New York University, HEC), Amir Réza-Tofighi (Supélec, HEC)

NESTOR WASH

Nestor Wash est une jeune PME, créée en Mars 2009 par 3 anciens d'HEC Entrepreneurs. Après 2 moins de 3 mois d'activité, la société est déjà rentable et emploie 3 préparateurs. Nous travaillons avant tout en B2B avec des professionnels de la distribution automobile et en B2B2C via des conciergeries d'entreprises. Notre volonté est, avant tout d'accroitre notre activité auprès de professionnels de l'automobile tout en promouvant un développement en B2C avec les valeurs qui nous sont propres: respect de l'environnement et la professionnalisation et la promotion de l'activité.

Porteur du projet : Jonathan Habersztrau (ENSAM, HEC)

ONLYVE

Onlyve est un organisateur de concerts tourné vers les nouveaux talents qui permettra au public de choisir les artistes qu'il veut voir sur scène. Son fonctionnement passe par une plateforme internet où sont présentés un certain nombre de concerts avec les artistes proposés pour ceux-ci. Les internautes achètent leurs places et votent pour les artistes qu'ils souhaitent voir sur scène pour un concert donné. Les artistes ayant le plus grand nombre de voix sont sélectionnés pour participer au concert.

Porteur du projet : Mathieu Sauvestre (HEC)

PSYPEDIA
Psypedia a pour ambition d'offrir un soutien scolaire psychopédagogique à domicile à des élèves de 6 à 14 ans. 

L'objectif est de proposer une offre de soutien scolaire avec un business modèle type Acadomia. 

La différenciation de notre offre par rapport à la concurrence se définit en trois points:

-La formation des professeurs à la remédiation psychopédagogique.

-Un bilan en amont de l'enfant effectué par des psychologues pour fixer les axes de la remédiation.

-Des tests d'évaluation réguliers de l'évolution de l'enfant.

Porteur du projet : Juliette Bernet-Rollande (Psychologue praticienne, HEC)
T&G

Une plateforme web qui permet de rassembler, échanger et acheter des points de fidélité d'enseignes partenaires.

Porteur du projet : Sylvain Cosse (ENSAM, HEC), Grégory Rimsky-Korsakoff (HEC)

VAE 

Le marché Français du Vélo à Assistance Electrique (VAE) double chaque année pour atteindre  67M€ en 2010. Ce produit, qui allie les avantages du vélo et du motocycle, apparaît comme le  moyen de transport électrique le plus accessible. 
La technologie est éprouvée, le besoin réel, et les processus d'industrialisation maîtrisés; la différence doit maintenant se faire par la distribution. Notre stratégie de développement sera donc basée sur un mix marketing novateur alliant ludique, tendance et écologie.
Notre volonté est de devenir le premier acteur Français du marché du VAE en  alliant croissance interne et externe.
Porteur du projet : Julien Bardet (Centrale Nantes, HEC)

VINTAGE RIDES

Vintage Rides, "créateur de voyages à moto" organise des voyages sur des motos de légende. Nous proposons à tous les motards francophones, en particuliers aux motards de CSP +/++ de 45 ans et +, de voyager à l'ancienne sur des parcours qui allient découvertes culturelles, paysages grandioses et aventure. Avec nos deux formules (voyages sur mesure ou en départ garanti), nous avons guidé plus de 100 motards sur les routes indiennes en Royal Enfield sur l exercice 2008/2009, l'Inde étant notre première destination. Nous souhaitons être sur au moins une zone de plus d'ici à 5 ans et offrir nos voyages à des Anglophones et des Germanophones.

Porteur du projet : Alexandre Zurcher (IEP, IAE, HEC)

VOLTI

Volti se positionne comme le partenaire de l'agriculteur dans sa diversification en matière de production d'énergie verte. L'offre de départ est un hangar photovoltaïque gratuit, dont la construction est payée par la revente de l'électricité. Le business modèle repose sur une marge perçue lors de la réalisation du projet de hangar et des dividendes issus de l'exploitation de ce bâtiment. 

Rapidement, nous souhaitons développer d'autres sources de production d'énergie (géothermie, éolien, cogénération, ...) toujours en partenariat avec les agriculteurs. L'idée est de se positionner dans la décentralisation du parc énergétique français qui sera organisée autour de producteurs locaux d'ici une dizaine d'années.

Porteurs du projet : Loïc Marion (Centrale Nantes, HEC), Bertrand Eyraud (UTC, HEC), Jérémy Dousson (Master Finance, HEC)

X&R
X&R est un réseau social de proximité qui permet à une société (respectivement une commune) de détecter, agréger et analyser les besoins et idées de ses employés (respectivement contribuables) en leur laissant la parole sur une plateforme Internet ergonomique.

Porteurs du projet : Cathy Xicluna (HEC), Paul Ricard (HEC)







